


FUNDAMENT FUR VERANDERUNG

Wer heute bauen oder in ein Bauvorhaben investieren will, verfugt oft nicht tber
die erforderliche Infrastruktur, um sich umfassend um ein solches Projekt zu kiimmern.
Die Erwartungen an Baudienstleister haben sich zudem massgeblich veréandert.
Bauherren suchen heute Partner, mit denen sie ein Projekt ganzheitlich realisieren
kénnen.

So individuell die Ziele der Bauherren und die Projekte, so bestéandig das Ziel der
baumag als Generalunternehmer und Gesamtdienstleister: hochste Qualitat féordern
und sicherstellen. Und das um jeden — wirtschaftlich sinnvollen - Preis.

Den Mehrwert, den lhnen baumag bieten kann, erfahren Sie in der Zusammenarbeit
mit uns. Wir kombinieren langjahrige Erfahrung mit hoher Marktkenntnis, bindeln
so einzigartiges Know-how und stehen fur wegweisende Professionalitat. Auch im
persénlichen und transparenten Dialog mit Bauherren und Kunden.

Unsere qualifizierten Mitarbeitenden sind bereit, mit jeder Aufgabe zu wachsen.
Denn das Fundament fur Veranderung schafft nur, wer tiber Grenzen hinausdenkt und
bereit ist, gesellschaftlichen Wandel zu antizipieren und zu begleiten. Und das bei
jedem Projekt aufs Neue.

Wie entwickeln wir gemeinsam mit Ihnen tragfahige und nachhaltige Baulésungen?
Welche Kriterien sind bei der Auswahl eines Baudienstleisters aus unserer Sicht relevant?
Welche Méglichkeiten einer praktischen Zusammenarbeit existieren? Und wie
kénnen Sie vom umfassenden Leistungsspektrum der baumag konkret profitieren?
Die Antworten dazu liefern Ihnen die folgenden Seiten.

Haben Sie weitere Fragen zur baumag, oder haben Sie ein Projekt, bei dem wir lhr
Partner werden kénnten? Dann kommen Sie auf uns zu. Wir freuen uns auf ein
persénliches Gesprach mit lhnen. Spatestens danach werden wir eine Gemeinsamkeit
teilen: den Spass am Bauen.

Beat Merz
Delegierter des Verwaltungsrates



WER SIND WIR?

Was uns auszeichnet? Was uns antreibt? Was wir wollen?
Ergebnisse, die iiberzeugen.

baumag bietet als Generalunternehmer und Gesamt-
dienstleister ein differenziertes Leistungsspektrum.

Wir leisten einen Beitrag zur Umsetzung innovativer
und nachhaltiger Baulésungen und tragen ganzheitliche
Verantwortung fur unsere Tatigkeiten und die daraus
resultierenden Projekte. Die konkrete Bauleistung
betrachten wir nicht losgel6st, sondern immer einge-
bettet in einen gewinn- und nutzenorientierten
Kontext. Unternehmerisches Denken schafft hierbei
wertvolle Arbeitsrdume, Begegnungsraume,
Bewegungsraume oder Freirdume. Unser bautechni-
sches, 6konomisches und umsetzungsorientiertes
Wissen versetzt unsere Kunden in die Lage, ihre Ziele
besser, schneller und einfacher zu erreichen.

Ein leistungsstarkes Angebotsportfolio macht

das moglich. Von der ersten Idee bis zum konkreten
Baubeschrieb oder schlisselfertigen Endprodukt.

Von der Investorensuche bis zur Vermarktungsstrategie.
Als Dienstleistung, die in ein Paket eingebettet wird
oder modular vom Kunden abgefragt werden kann.
Kernbereiche des Unternehmens sind die Entwicklung,
die Realisierung und das Management komplexer
Bauprojekte. Um auf die Veranderungen des Marktes
optimal vorbereitet zu sein, haben wir unser Leistungs-
spektrum kontinuierlich weiterentwickelt und beschaf-
tigen heute rund 60 Mitarbeitende. Hauptsitz der
baumag ist Bern. Parallel zur Entwicklung des Unter-
nehmens entstanden in den vergangenen Jahren neue
Standorte — in Nyon, Lausanne und Lugano.



«Wer das Fundament fiir Veranderung
schaffen will, muss sich auf
Erfolgsbausteine verlassen konnen:
zum Beispiel auf Weitsicht, Flexibilitat
und Leistungsbereitschaft.»

Beat Merz, Delegierter des Verwaltungsrates



Bauwerke sind keine Abstraktion von aussergewdhnlichem Know-how.

Sie werden von Menschen fiir Menschen entwickelt.

Gebiude bestehen aus Baustoffen wie Stahl, Beton,
Holz und Glas. Damit das Ergebnis jedoch mehr ist

als die Summe seiner Einzelteile, mussen bei der Ent-
stehung eines Projektes einige grundlegende Faktoren
eine tragende Rolle spielen. Zentrales Bindeglied ist
das Know-how der Mitarbeitenden. Sie machen kom-
plexe Bauleistungen erst méglich und garantieren
einen kontinuierlich guten Output. Als Generalunter-
nehmer und Gesamtdienstleister verstehen wir

uns als ein Team von Spezialisten, die das Fachwissen in
verschiedenen Bereichen kombinieren und vernetzt
agieren. Zum Beispiel als Projektleiter, Bauleiter,
Marketing- oder Kommunikationsprofis, Ingenieure,
Architekten, die die Realisierung eines Bauvorhabens
nach zertifizierten Standards begleiten, koordinieren
oder Gberwachen.

Bauprozesse zu optimieren und unsere Kunden

von den Vorteilen der Gesamtleistungserbringung

zu Uberzeugen, ist fur uns ein wichtiges Anliegen.
Diesen Anspruch vertreten wir aktiv - seit 2010 auch
als Mitglied des VSGU. Parallel hierzu haben wir im
Unternehmen eine Qualitatsoffensive umgesetzt,

die alle Fachbereiche umfasst. Mit unserem Bekenntnis
zu den PMMM- und ICB-Standards orientieren wir
uns an international anerkannten Richtlinien, mit denen
wir unseren Qualitatsanspruch von der Theorie in

die Praxis GUbersetzen und gleichzeitig ein Versprechen
an unsere Kunden formulieren.



WAS TUN WIR?

Von der Idee zum Projekt. Und dariiber hinaus.

Begegnet sind Sie den Bauten der baumag sicherlich schon oft. Ob im privaten
Umfeld, im 6ffentlichen Raum, in einem Blrogebaude, einer Universitat,

in Pflegezentren oder beim Shopping in modernen Einkaufsladen. In Bern, Luzern
oder Lausanne zum Beispiel. Gemeinsam mit unseren Kunden und Partnern haben
wir in den vergangenen fliinfzehn Jahren gewichtige Hochbau-Projekte umgesetzt.

Die Bandbreite an Leistungen optimieren wir im Hinblick auf das konkrete
Bauprojekt — von der Grundidee bis zur Realisierung. Prafstein ist fur uns stets,
ob sich eine nachhaltige hochwertige Bauweise und angestrebte Wirtschaft-
lichkeit optimal in Einklang bringen lassen.

Ob Sie als institutioneller oder privater Investor an uns herantreten: Wir finden

das passende Modell fir die Zusammenarbeit. Bei engen Terminplanen oder Finanzie-
rungsrahmen, schwierigen Lagen oder komplexen Revitalisierungen finden wir
Lésungen, wo andere schon aufgegeben haben. Je eher die Zusammenarbeit beginnt,
desto besser. Schon in der frihen Planungsphase nehmen wir entscheidenden
Einfluss auf den Projekterfolg.



Finanzierung
Neubau

Umbau
Renovation
Sanierung

Strategische Vermarktung

Wir sind da, wenn Ideen Taten folgen. Auf Wunsch auch davor.

Wenn wir zu einem frithen Zeitpunkt in ein Projekt
eingebunden sind, kénnen wir fir unsere Kunden

den grossten Mehrwert schaffen. Der direkte Zugang
zu allen Informationen sichert den Einstieg in ein
Projekt. Dank phasentbergreifender Planung haben
wir stets alle relevanten Details im Blick. Auf diese
Weise fuhren wir nicht nur aus, sondern begleiten das
Projekt zur addquaten Losung. Wir sind in den Bereichen
Neubau sowie Umbau, Renovation und Sanierung
tatig und bieten Ubergreifend funf unterschiedliche
Tatigkeitsfelder an. Hierzu gehoren die Projektentwick-
lung, die Projektrealisierung und die Bauherrenver-
tretung als Kernbereiche sowie die Finanzierung und
die strategische Vermarktung als projektbezogene
Zusatzleistungen. Als Generalunternehmer und Gesamt-
dienstleister kdnnen wir spezielle Einzelleistungen
modular und flexibel in ein Leistungspaket integrieren.

Abhangig von den Anforderungen eines konkreten
Projektes sind das zum Beispiel:

= Grundstucksbeschaffung

= Standortevaluation

= Markt- und Objektanalysen

= Marktwertschatzungen und Expertisen

= Energie- und Umweltkonzepte

= Konzeption und Projektentwicklung

= Baukostenplanung

= Design to cost

= Ausschreibungen und Vertragswesen

= Bauleitung

= Termin-, Kosten- und Qualitatsiberwachung
(Controlling)

Sprechen Sie mit uns Uber lhre konkreten Plane.
Wir konnen darauf aufbauend das Leistungspaket
definieren, das zu Ihrem Projekt am besten passt.



PROJEKTENTWICKLUNG

Neue Perspektiven entstehen, wenn das Denken die Richtung wechselt.

Wenn etwas Neues entstehen soll, entwickeln sich auch Perspektiven und
Wahrnehmungen neu. Vorstadte kdnnen zu urbanen Landschaften werden.
Gewerbegebiete zu Zukunftsparks. Und Bahnhofe zu 6ffentlichen Zentren
einer neuen Mobilitat. Die Entwicklung und Umsetzung ambitionierter Ideen
interessiert uns besonders. Als Geschaftsfeld kam deshalb 2008 die Projekt-
entwicklung hinzu. Eine Vielzahl von Projekten wurde zunachst in Eigenregie
und mit eigenen Mitteln realisiert. Zwischenzeitlich arbeiten wir auch im
Auftrag von Kunden.

Auf Basis von soziobkonomischen, 6kologischen, technologischen und rechtlichen
Parametern und Daten formulieren wir strategische Ziele, entwickeln Konzepte
und selektieren Ideen. Erst wenn das Projekt im Hinblick auf die Vermarktungs-
fahigkeit Uberzeugt, entsteht eine Win-win-Situation fur alle Beteiligten.



«Qualitat ist mehr als ein angestrebtes gutes Ergebnis.
Sie ist Ausdruck eines Mehrwerts, den unsere Kunden
heute erwarten. Und bekommen.»

Christian Dubey, Projektleiter Baukostenplanung



In der Entwicklung braucht man Konzepte, die flexibel sind. Und bleiben.

Die Projektentwicklung bildet den Prifstein zwischen
Planbarkeit und Machbarkeit. Denn die beste Idee
taugt nur dann, wenn grundlegende Voraussetzungen,
Standortkriterien oder raumliche Rahmenbedingungen
bertcksichtigt werden. Und eine Idee —so gut sie

auch sein mag - sich im Hinblick auf veranderte Rahmen-
bedingungen weiterentwickeln lasst. Am Anfang
steht eine ehrgeizige Geschaftsidee. Am Ende mussen
Argumente Uberzeugen, Finanzierungen stehen

und Lésungen in einem kompetitiven Markt bestehen.
Die Basis besonders erfolgreicher Bauprojekte ist das
Resultat eines Prozesses, den wir initiieren und bis ans
Ziel fuhren.

Auch wenn es von einer ersten Projektierung zur
Fertigstellung ein weiter Weg ist: Wenn wir uns in der
Entwicklung engagieren, arbeiten wir stets auf Basis
konkreter Umsetzungskonzepte, die wir im Hinblick
auf reale Machbarkeiten prifen und qualifizieren.
Auf diesem Terrain fUhlen wir uns zu Hause.



PROJEKTREALISIERUNG ALS GENERALUNTERNEHMER

Bauprojekte sind eine Investition. Manchmal punkto Zeit und Nerven. Nicht mit uns.

Die Realisierung von Bauprojekten unterschiedlicher Gréssenordnung gehort zu
unseren Kernkompetenzen. In den Bereichen Industrie und Gewerbe, Dienstleistung,
Gesundheit, Bildung und Wohnen. Sie haben konkrete Plane und brauchen einen
professionellen Partner, der Ihr Bauvorhaben realisiert? Wir machen das fur Sie.

Sie benotigen ein Leistungspaket, das die Komplexitat der Aufgabenstellung als Ganzes
angeht? Wir liefern es Ilhnen. Sie wollen die Realisierung von Anfang an in profes-

sionelle Hande legen? Dann entlasten wir Sie maximal und bieten Ihnen eine Lésung,
mit der Sie auf der sicheren Seite sind. In jedem Fall erarbeiten wir auf Basis lhrer
konkreten Vorstellungen ein Umsetzungskonzept, das zu Ihren Vorstellungen passt.




«Der Kunde kann ein Projekt nach
Fertigstellung abnicken. Oder
bereits im Entstehungsprozess am
Projekterfolg partizipieren.
Letzteres ist mein personliches Ziel.»

Tiziana Braione, Proje in Aus



Und was passiert nach lhrer Unterschrift? Genau das, was dariiber steht.

Jedes Bauvorhaben ist einzigartig anders und passt doch in einen einzigen Werk-
vertrag — wenn wir die Realisierung als Generalunternehmer komplett tbernehmen.
Ein Modell, das jeden Bauherrn spirbar entlastet. Alle Koordinationsaufgaben

rund um die Baustelle sowie die Supervision des Baufortschritts gehéren zu unseren
Aufgaben. Das spart nicht nur Zeit und Kosten, sondern auch seitenweise Papier.
Statt vieler Einzelvertrage mit den ausfilhrenden Handwerksbetrieben wird der Leis-
tungsumfang in einem einzigen Werkvertrag festgehalten. Und Preise, Termine und
Qualitat sind garantiert. Das gibt grosstmdégliche Planungs- und Kostensicherheit
und bringt zeitliche Entlastung.
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PROJEKTREALISIERUNG ALS GESAMTDIENSTLEISTER

Architektur in wegweisender Qualitat und Funktionalitat.

Das geht nur mit einem Konzept, das den gleichen Anspruch hat.

Vieles lasst sich perfekt planen. Auch die Planung
selbst. Als Gesamtdienstleister leisten wir genau das.
Und tragen hierfur die komplette Verantwortung.
Denn die Leistungen des Generalunternehmers werden
bei dieser Form der Zusammenarbeit durch die vertrag-
liche Ubernahme der erforderlichen Planungsleistungen
erganzt. Wir arbeiten zu diesem Zweck mit externen
Spezialisten zusammen. Mit renommierten Architekten
und Planungsburos, die wir als passende Schnittstelle
in das Projekt integrieren. Operativ bedeutet das,

dass der Architekt oder das Planungsbdro uns direkt
unterstellt und vertraglich an uns gebunden ist.

Wir Gbernehmen somit die Gesamtverantwortung fur
das Bauvorhaben. Als Gesamtdienstleister tragen
wir auch Risiken, die sich aus der Planung ergeben
kénnen. Der Umfang der Planungsleistung orientiert
sich an den Anforderungen des Projektes und kann
samtliche Planungsphasen gemass SIA 112 beinhalten.
In der praktischen Zusammenarbeit bringt dieses
Modell dem Bauherrn eine maximale Entlastung.
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«Wer Qualitat im Blick hat, muss
seine Augen iiberall haben.
Auch dort, wo man eigentlich
gar nichts sieht.»

Ernst Nef, Projektleiter Ausfihrung

Wik ':
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Profitieren Sie doch zur Abwechslung mal nur von Vorteilen.

In der téglichen Praxis erhéht diese Form der Koopera-
tion die Sicherheit auf Seite des Bauherrn. Zeit- und
Kostendruck werden von uns als Gesamtdienstleister
getragen. Der Kunde hat nur einen einzigen Vertrags-
partner und kann sich bei uns auf garantierte Preise,
Termine und Qualitat verlassen.

Modernes Bauen — von der Entwicklung Uber die
Bauausfuhrung bis hin zur Entlassung aus der Gewahr-
leistung — biindelt komplexe Massnahmen, Ressourcen,
Know-how und innovative Technik. Und das vor dem
Hintergrund ehrgeiziger Ausfihrungstermine und sich
haufig andernder Rahmenbedingungen. Heute erwar-
ten Bauherren gesamtheitliche Losungen, die dennoch
gentigend Spielraum fur individuelle Winsche lassen.
Aus diesem Grund bieten wir keine stereotypen Losun-
gen an. Der Umfang der Zusammenarbeit wird immer
mit Blick auf das konkrete Bauvorhaben festgelegt.
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«Es sind nicht die Kommastellen, %
die den Kunden Sicherheit geben.
Sondern die gemeinsam erarbeitetén,
transparenten Losungen fiir jede
finanzielle Entscheidung.»

Ilvano Tomasulo, Leiter Finanzen und Dienste,
Mitglied der Geschaftsleitung



FINANZIERUNG

Worauf Kunden zahlen kénnen: berechenbare Rahmenbedingungen.

Aufgrund sich dynamisch wandelnder Qualitatsstandards gewinnen Finanzierungs-
I6sungen zunehmend an Bedeutung. Bereits im Vorfeld bedarf es einer umfangreichen
Expertise, die sich am konkreten Projekt orientiert. Um kalkulierbare Grundlagen

zu schaffen, mussen die finanziellen Argumente fur ein Bauprojekt stabil verankert
sein. Gleichzeitig gewéahrleisten wir weitreichende finanzielle Transparenz und
vorausschauende Planbarkeit bei jeder Projektentscheidung. In diesem Zusammen-
hang treten wir in der Finanzierung auf Wunsch beratend und/oder als Partner auf.
Nicht mit klassischen Bankdienstleistungen, sondern projektorientiert. In vielen Fallen
auch zur Absicherung einer geplanten Finanzierung oder beratend bei der Struktu-
rierung des Eigenkapitals. Wir erarbeiten Losungen fur differenzierte Beteiligungen
oder helfen bei der Suche nach Investoren und Engagements Dritter, damit die
Finanzierung langfristig gesichert ist. Voraussetzung hierfur ist, dass wir das Projekt
als Projektentwickler, Generalunternehmer oder Gesamtdienstleister Gbernehmen.
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«Auf der Baustelle entscheiden
Fachwissen und Teamgeist.
Nicht die Tatsache, ob Mann oder
Frau die Aufgaben wahrnimmt.»

Silvia Lochmatter, Bauleiterin




BAUHERRENVERTRETUNG

Bauherrenvertretung —
mehr als eine Interessenvertretung.

Die Bauherrenvertretung stellt eine enge Beziehung
zwischen dem konkreten Projekt, dem Kunden und
unserem Unternehmen her. Wir managen ganzheitlich
und verantworten den Projekterfolg im Namen des
Bauherrn - in allen Phasen. Dabei vertreten wir die
Interessen des Bauherrn nach innen und aussen und
fungieren an dessen Stelle als Entscheidungstrager

im Tagesgeschéaft. In der Planung und in der Ausfihrung
bis hin zur Bewirtschaftung eines Bauprojektes. Fur den
Bauherrn ist dieses Angebot von grossem Vorteil, wenn
er eine Begleitung und umfassende Uberwachung aller
Phasen des Bauvorhabens benétigt. Die Grinde sind
vielfaltig. Zum Beispiel aufgrund von raumlicher Distanz,
personellem Ressourcenmangel oder ungentigendem
Know-how. Hier schliessen wir als Bauherrenvertreter
die Lucke und bringen das Fachwissen und die notwen-
dige Erfahrung in Bezug auf prozessorientierte Ablaufe
in das Projekt mit ein.

Bei der Bauherrenvertretung Gbernehmen wir von
Anfang an das komplette Projektmanagement und sind
als Projektleiter fur alle baurelevanten Entscheidungen
inklusive Controlling, Qualitatssicherung und Vertrags-
management verantwortlich. Damit wir die Qualitat
des Ergebnisses gewahrleisten kénnen, Ubertragen Sie
uns als Bauherr die entsprechenden Entscheidungs-
befugnisse.

17






STRATEGISCHE VERMARKTUNG

Wir denken strategisch. Deshalb ist auch die Vermarktung unsere Baustelle.

Die Konkurrenz um Vermarktungspotenziale ist

ein europaweit wachsendes Phanomen. Hier geht es
darum, mit den besseren Argumenten anzutreten,
nicht mit den harteren Bandagen zu kampfen.
Kunden der baumag profitieren von einem ganzheit-
lichen strategischen Ansatz, der es ermdglicht,

sich im Wettbewerb um die besten Vermarktungs-
chancen klar zu profilieren. Und eine ganzheitlich
profitable Umsetzung des Projektes sicherzustellen.
Von der Positionierung bis zur praktischen Vermark-
tung der Immobilie. Vom bautechnischen Konzept
bis zur Hochglanzbroschire.

Vermarktungsaufgaben sind bei uns stets an ein
Projekt gekoppelt und in ein definiertes Leistungs-
paket eingebettet. Planerische, bautechnische,
ausfuhrungsorientierte und qualitatssichernde
Kriterien werden mit markt- und kundenorientierten
Parametern in Einklang gebracht.

Die konsequente Orientierung an vermarktungs-
relevanten Kriterien gewahrleistet die Wirtschaftlichkeit
eines Bauprojektes. Und nicht zuletzt seine Attraktivi-
tat im Markt. Diesen Aspekt haben wir stets im Blick.
Wir definieren auch alle notwendigen Massnahmen,
wenn es darum geht, Ausschreibungen oder Auftrags-
erteilungen an externe Immobilienvermarkter zu
begleiten.
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KOMMUNIKATION

Unter klarer Kommunikation verstehen wir: «konnte sollte miisste» wird ersetzt durch «kann soll muss».

In der 6ffentlichen Wahrnehmung hat sich baumag

im Schweizer Bau- und Immobilienmarkt zu einer festen
Grosse etabliert. Das ist zum einen das Ergebnis
schweizweiter Referenzen. Es ist aber auch Ausdruck
einer besonderen Unternehmenskultur und Dialog-
bereitschaft nach innen und aussen. Der Markt der Bau-
dienstleistungen in seiner Vielfalt ist fur den Kunden
oft nicht Gberschaubar. Umso wichtiger ist es, direkt und
klar zu vermitteln, wie sich unser Leistungsspektrum
qualitativ unterscheidet. Und welche wirtschaftlichen

Chancen sich aus einer Zusammenarbeit mit uns
ergeben kénnen. Bei jedem Projekt geht es um eine
grosse Investition. Und eine damit verbundene hohe
Verantwortung fur alle Beteiligten. Gerade in einer
Branche, in der sich Leistungen auf den ersten Blick
mehr und mehr angleichen, setzen wir auf ein differen-
ziertes Profil. Dabei schaffen erst eine transparente
Kommunikation und ein konsequentes Marketing nach
aussen einen informativen Mehrwert fur den Kunden.



.

«Natiirlich ist das Image fiir das
Unternehmen wichtig. Um eine
Identifikation zu schaffen.

Mit unserer Arbeit, unseren
Zielen und unseren Werten.»

Daniela Muller, Kommunikation




Ein Blick hinter die Fassade sagt mehr als tausend Worte.

Kommunikation muss von Anfang an auf Verbindlichkeit setzen. Gerade weil der
Zeitdruck oft gross ist und an einem Bauprojekt viele Menschen beteiligt sind.

Dass dieses Zusammenspiel der Krafte reibungslos funktioniert, ist kein technisches
Wunder, sondern das Ergebnis optimaler Strukturen, kurzer Entscheidungswege
und transparenter Informationspolitik. Mit dem Ziel, jederzeit ganz nah am Kunden
zu sein. Auf genau diese Nahe setzen wir in der Unternehmenskommunikation.

Ein Unternehmen, das sich durch eine starke Marke auszeichnet, wird qualitativ anders
wahrgenommen. Klares Branding kann Entscheidungsprozesse lenken und schafft
Differenzierung im Wettbewerb. In zielgruppenspezifischen Medien, durch ein
stringentes Erscheinungsbild und flankierende Offentlichkeitsarbeit. Eine Marke

verkérpert immer eine zentrale Botschaft, die fur die Vision des Unternehmens steht.

In unserem Fall: das Fundament fur Veranderung.
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UNSER CREDO

Eine Vision bleibt graue Theorie, wenn sie sich nicht in der Praxis bewahrt.

Unser Anspruch, das «Fundament fir Veranderung» zu
schaffen, nimmt uns gegentber unseren Kunden,
Mitarbeitenden und Projekten in eine spezielle unter-
nehmerische Verantwortung. Nur mit Flexibilitat

und einem ergebnis- und prozessorientierten Arbeits-
verstandnis ist dieser Anspruch in der Praxis umsetzbar.
Auf allen Ebenen. Um Ergebnisse zu erzielen, die zum
Fertigstellungstermin nicht nur auf den ersten Blick
Uberzeugen.

Die Aussage «Wir sind erst zufrieden, wenn der Kunde
zufrieden ist» klingt einfach. Ist es aber nicht. Denn es
gilt, hierfir gemeinsame Kriterien zu definieren und
diese im «Reality Check» auf vielen Prozessebenen zu
einem Uberzeugenden Ergebnis zu bringen. Erst dann
kénnen wir gemeinsam am Projekterfolg partizipieren.
Jede architektonische Entscheidung, jede bautechnische
Lésung, jedes Finanzierungskonzept entsteht vor diesem
Hintergrund. Mehr Lebensqualitat kann sich nur dort
entwickeln, wo Lésungen so fundiert sind, dass sie lang-
fristig tragfahig sind. Deshalb réumen wir auch gesell-
schaftlichen und nachhaltigen Aspekten Bedeutung ein.



«Mit Baustellen ist es wie sonst im Leben:
Eine Zusammenarbeit ohne Reibungsverluste
ist nur méglich, wenn die Kommunikation
der Beteiligten reibungslos funktioniert.»

David Vuille, Leiter Ausfiihrung Westschweiz




Schnelllebigkeit ist nicht unsere Sache. Schnelligkeit schon. Punkto Reaktion und Effizienz.

Wer tragfahige Losungen entwickelt, muss nicht nur
zeitnah reagieren, sondern auch vorausdenken. Themen
wie Nachhaltigkeit, 6kologische Standards, zukunfts-
weisende Technologien und Qualitatssicherung sind
integraler Bestandteil unserer Arbeit. Nicht der Trend
gibt die Richtung vor, sondern der Wert neuer Entwick-
lungen fur die kiinftige Zusammenarbeit. Dabei werden
die verlangten Reaktionszeiten immer kirzer.

Unsere Fahigkeit vernetzt zu denken schafft fur
Kunden einen zeitlich und qualitativ spirbaren Mehr-
wert. Die Erfahrung der Jahre zeigt, dass eine fur
beide Seiten Uberzeugende Lésung nicht eindimen-
sional entsteht. Alle Beteiligten sind optimal in

die Ablaufe integriert, damit in einem offenen und
respektvollen Dialog die Basis fur eine konstruktive
Partnerschaft geschaffen wird.

Unterwegs von der Idee zum fertigen Projekt muss aus
der Vielfalt der Einzelteile ein stimmungsvolles und
wirtschaftliches Ganzes erwachsen. Und genau daran
arbeiten wir jeden Tag aufs Neue.
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LIEBEFELD BERN
baumag generalbau ag
Waldeggstrasse 37
Postfach

CH-3097 Liebefeld Bern
bern@baumag.com

LAUSANNE

baumag generalbau sa
Avenue d'Ouchy 15
Case postale

CH-1001 Lausanne
lausanne@baumag.com

NYON

baumag generalbau sa
Rte de Champ-Colin 2A
Case postale

CH-1260 Nyon
nyon@baumag.com

LUGANO

baumag generalbau sa
Via Generale Guisan 6
Casella postale

CH-6902 Lugano-Paradiso
lugano@baumag.com

www.baumag.com




